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Productiviteitsvoordelen van exportnetwerken: een 
toepassing van het bedrijvennetwerkbestand
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Het belang van supply chain networks data 
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• PNB en PNBIH 2018 t/m 2021

• PNB: netwerk van ‘intermediaire leveringen’ tussen 
Nederlandse bedrijven met >10.000 euro jaaromzet; 
gesplitst naar 200 goederen- en dienstencategorieën 
en consistent met de Input/Outputtabellen.

• PNBIH: de in- en uitvoer van de bedrijven in het 
netwerk.

• Informele community van betrokken statistici en 
gebruikers; nieuwe deelnemers van harte welkom!

Experimentele data beschikbaar in RA
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➢ Een beperkt deel van de relaties tussen bedrijven is gebaseerd op 
waargenomen klant/leverancierrelaties.

➢ Het grootste deel is bepaald m.b.v. een netwerkreconstructie-
methode, waarbij per goederencategorie is gekeken wat de meest 
waarschijnlijk aanbieders is voor een specifieke gebruiker. De 
geografische afstand, de grootte van de bedrijven en de 
Input/Outputtabellen zijn daarbij als hulpinformatie gebruikt.

➢ Aanbieders en gebruikers per goederencategorie zijn bepaald met  
enquêtedata en de Aanbod- en Gebruiktabellen.

➢ In een nabewerking is het netwerk consistent gemaakt met 
randtotalen en binnenwerk van de Input/Outputtabellen per 
goederencategorie.

➢ NB: handel en vervoer zijn geregistreerd o.b.v. de definities van de 
Nationale Rekeningen. 

Methodologie op hoofdlijnen
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Vooruitblik
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● Exporteurs en hun toeleveranciers zijn 

de meest productieve bedrijven

● Exporteurs en hun toeleveranciers 

hebben een spilfunctie in het 

Nederlandse bedrijvennetwerk

● Hoe dichter verbonden met exporteurs 

hoe groter (0mvang) en hoe hoger 

productiviteit van hun leveranciers



Bedrijvendata
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Bedrijven-
data

Productienetwerk 
Bedrijven (PNB):

Handel in 
Goederen 

(IHG) (wordt 
PNBIH)

Productiviteits
data

● Analyse in 2018

● Alle product- en dienstcategorieën

● Focus op “perennial exporters” en hun 

toeleveranciers

● Focus op relatief grote (>5WP) 

vennootschappen

● Ca. 55.000 ondernemingen



Exporteurs & leveranciers
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Exporteurs & leveranciers
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Binnen onze 
dataset van wp 5+  
vennootschappen



Exporteurs en L1-leveranciers zijn groter
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Beschrijvende regressies (karakteristieken)
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Grafieken tonen 
geschatte 
coëfficiënten voor 
dummy variabelen in 
OLS regressies waarbij 
we corrigeren voor de 
effecten van 
bedrijfstak en 
bedrijfsomvang (FTE). 

Vergelijkingsgroep is 
L3+



Beschrijvende regressies (productiviteit)
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Beschrijvende regressies (productiviteit)
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Beschrijvende regressies (verbondenheid)
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Bron van voordelen van leveranciers
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● Net als exporteurs profiteren hun leveranciers van

o Schaalvoordelen 

● Door toegang tot internationale markten (via exporteurs) toegang tot flink grotere 
afzetmarkt

o Selectie

● Door stevige competitie op internationale markten moeten exporteurs en hun 
toeleveranciers al de nodige productiviteit hebben om toe te treden

● Leveranciers leggen waarschijnlijk ook makkelijker connecties met productieve exporteurs

o Leereffecten

● Uitwisseling van kennis opgedaan door contact en samenwerken met buitenlandse partijen



Conclusie
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● Leveranciers die dichter zijn 

verbonden aan exporteurs zijn:

o Groter, productiever, en beter 
verbonden met afnemers in het NL 
netwerk, net als exporteurs zelf

● Mogelijk van belang bij bijv. 

sectorenbeleid, handelsbeleid

o Exportnetwerken en kennisopbouw 
tussen exporteurs en 
toeleveranciers kan leiden tot extra 
productiviteitsgroei.


	Dia 1
	Dia 2
	Dia 3
	Dia 4
	Dia 5: Productiviteitsvoordelen van exportnetwerken
	Dia 6: Vooruitblik
	Dia 7: Bedrijvendata
	Dia 8: Exporteurs & leveranciers
	Dia 9: Exporteurs & leveranciers
	Dia 10: Exporteurs en L1-leveranciers zijn groter
	Dia 11: Beschrijvende regressies (karakteristieken)
	Dia 12: Beschrijvende regressies (productiviteit)
	Dia 13: Beschrijvende regressies (productiviteit)
	Dia 14: Beschrijvende regressies (verbondenheid)
	Dia 15: Bron van voordelen van leveranciers
	Dia 16: Conclusie

